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Wealth Management mit Lebensversicherungen

Moderne Lebens- und Rentenversicherungen bieten heutzutage ideale Voraussetzungen fiir eine
individuelle, finanzielle Lebensplanung und -sicherung, betont Rolf Klein, Geschéftsfiihrer der
NKB Neutralis Kapitalberatung GmbH. Zudem resultiert daraus fur Klein im Zusammenhang mit
dem Einsatz vermogensverwaltender Konzepte, wie z. B. Fonds-Vermdgensverwaltungen, eine
echte Wealth Management Lésung fiir Versicherungsmakler.

» Versicherung und Vermégensmanagement wachsen
zusammen — sehen Sie das auch so?

Klein» Ja, denn Privatanleger verlangen langst mehr
als tberdurchschnittliche Renditeperspektiven, Trans-
parenz und diversifizierende Investmentstrategien. Heu-
te kommt es vermégenden Kunden auch auf eine enge
personliche Beteiligung an der Strukturierung des indi-
viduellen Anlageportfolios, eine kostenrationale Gebiih-
rengestaltung, ein Maximum an Nachvollziehbarkeit und
fachlich umfassend versierte Berater an. Die gewachse-
nen Erwartungen an das Vermégensmanagement sind
einerseits eine Folge der Erfahrungen aus der tiberwun-
denen Finanz- und Wirtschaftskrise, andererseits aber
auch eine Konsequenz der erweiterten Mdglichkeiten
fur Kunden, die Leistungen und Konditionen von Geld-
anlagen online vergleichen zu kénnen. Nur wer samtliche
Vorteile des Vermégensmanagements mit denen einer

Versicherungslésung vereint, wird dauerhaft Mehrwerte

Rolf Klein, Geschaftsfiinrer der NKB Neutralis Kapitalberatung GmbH,

fir seine Kunden generieren.
ist seit 1981 als Finanzberater tatig und Autor diverser Fachbticher.
Seit 1998 entwickelt er innovative Finanzkonzepte. Neben Erfahrun- » Wie muss man sich eine solche Lésung konkret vor-
stellen?

Klein» Die Private Wealth Police (PWP) der Neutralis

Kapitalberatung beispielsweise kombiniert flexible Még-

gen im Dachfondsmanagement ist er Portfoliomanager und zertifi-
zierter €uropean Financial Planner €FP®. Seit 2012 entwickelt er die
Private Wealth Police.

diese, um flexibel auf Marktsituationen

immer groBeren Stellenwert ein und
betragen mittlerweile 26 % des Ge-
samtvolumens aller Publikumsfonds.
Vor 15 Jahren waren es lediglich 5 %.
Das ist ein klares Votum der Marktteil-
nehmer hinsichtlich der Delegation des
Vermégensmanagements in professio-
nelle Hande. Immer weniger Berater
und Kunden wollen komplexe Ver-
mogensstrukturen erstellen und tber-
wachen, sondern verlassen sich dabei
auf die Expertise namhafter Vermo-
gensverwalter. VV-Fonds investieren
in mehrere Anlageklassen und kénnen

zu reagieren, Uiber- oder untergewich-
ten. Man entscheidet sich einmalig fiir
einen risikoadjustierten und den ei-
genen Bedurfnissen angepassten ver-
mégensverwaltenden Fonds und muss
sich nicht standig mit Kauf- und Ver-
kaufsempfehlungen respektive dem
Austausch der Fonds innerhalb seiner
Police, infolge von Marktveranderun-
gen, auseinandersetzen. Aber auch
bei diesen Produkten gilt: ,Chance
und Risiko sind die beiden Seiten einer
Medaille”.
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Der vermogensverwaltende und daher
in erster Linie verlustbegrenzende Cha-
rakter flhrt dazu, dass VV-Fonds den
Referenzindizes in starken Aufwarts-
phasen nicht vollstandig folgen. Die
meisten Fonds generieren ihre Out-
performance mehrheitlich durch Ver-
lustbegrenzung in Abwartsphasen und
weniger durch Uberdurchschnittliche
Kursgewinne in steigenden Markten.
Das Gesamtpaket aus delegierter Anla-
geklassenverteilung (Asset Allocation),
Verlustbegrenzung und Haftungsmini-
mierung kompensiert diesen Umstand



lichkeiten des Vermégensmanagements mit den spezifischen
Vorteilen des Finanzplatzes Liechtenstein. Versicherungstra-
ger ist die Vienna-Life AG aus Liechtenstein, eine Tochterge-
sellschaft der Vienna Insurance Group (VIG) aus Osterreich.
Durch den Whole-Life Charakter kann gezielt das Nachlass-
management realisiert werden. Alles ohne Whole-Life-Tarif ist
suboptimal, denn mit dem Ablauf bzw. Ende eines Lebensver-
sicherungsvertrages endet jegliche Planung. Ein Whole-Life-
Tarif endet erst mit dem Tod der versicherten Person bzw.,
bei mehreren versicherten Personen (Generationenpolice),
mit dem Tod der letztversterbenden versicherten Person. So
kann gezielt der Nachlass Uber die Bezugsrechte und Vor-
versterbensfallregelungen fir die Erben gemanagt werden.
Trotzdem haben diese jederzeit ein Recht, iiber das Gutha-
ben ganz oder teilweise zu verfiigen. Ein immenser Vorteil ist
zudem, dass mit dem Ableben der versicherten Person eine
Todesfallleistung féllig wird. Eine Todesfallleistung ist grund-
sétzlich einkommens- und somit abgeltungssteuerfrei. Das
heiBt im Klartext, dass in letzter Konsequenz alle Kursgewin-
ne, alle Zinsen und alle Dividenden zur einkommenssteuer-
freien Auszahlung kommen, die wihrend der Versicherungs-
zeit sowieso steuerfrei sind. Hier zeigt sich der Gegensatz
zu einem Versicherungsvertrag, der z. B. zum 85. Lebensjahr
endet und dessen Zugewinne versteuert werden miissen.

» Und wo liegen die Vorteile im Bereich Vermégensmanage-
ment?

Klein» Einer der entscheidenden Vorteile ist vor allem die
zeitgemaBe Vielfalt der Investmentmdglichkeiten, die dem
Kunden ein Maximum an individueller Gestaltungsfreiheit
fir sein Portfolio einrdumt. Konkret kénnen die Privatanleger
aus einem Fondsuniversum von rund 7.000 Fondsprodukten
auswahlen. Das persdnliche Portfolio kann daher exakt an
die Préferenzen, Anlageziele sowie die gewiinschten Risiko-
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klassen des Kunden angepasst werden. Insbesondere kénnen
lUber den Multi-Invest-Ansatz auch mehrere einzelne Fonds-
depots mit jeweils eigenen Chancen-/Sicherheitsprofilen
parallel gefiihrt werden. So sind sogar Fonds-Vermégens-
verwaltungen sowie Einzelfondsdepots parallel méglich. Um-
strukturierungen der Investmentstrategien sind dabei stets
kosten- und steuerneutral méglich. Einzahlungen in einzelne
Teildepots kénnen flexibel vorgenommen werden und die
M@glichkeit nachtraglicher Zuzahlungen in variabler Héhe
sowie Entnahmen sind fiir den Anleger ohne besondere Be-
schrénkungen und Stornokosten realisierbar.

» Ist die Private Wealth Police damit die perfekte Kombination
aus den maximalen Méglichkeiten der Lebensversicherungs-
welt, gepaart mit vermdgensverwaltenden Fondsinhalten?
Klein» Zumindest liefert ein solches Konzept Antworten und
auch Mdglichkeiten, beispielsweise zu aktuellen Entwicklun-
gen im Lebensversicherungsmarkt. Die Intention der Private
Wealth Police ist es, fiir Privatkunden in Zusammenarbeit mit
professionellen Partnern im Vermdgens-, Finanz- und Nach-
lassmanagement individuelle und persénliche Lésungen fiir
den Schutz und den Erhalt des Vermégens zu entwickeln.
Kernelement ist ein effizienter Rahmen, der das Vermégen
vor hoher steuerlicher Belastung schiitzt und die Weitergabe
des Vermdgens an die nachste(n) Generation(en) gezielt er-
méglicht. Dem Faktor Anlage- und Kapitalsicherheit tragt die
Private Wealth Police zudem gleich in dreifacher Weise Rech-
nung: Erstens durch die umfangreichen Méglichkeiten der
Diversifikation tber verschiedenste Fondsldsungen, zweitens
durch die Struktur des Produkts als integrierte Versicherungs-
I6sung, die Finanz-, Vermdgens- und Nachlassmanagement
in einem Produkt kombiniert, sowie drittens wegen der strik-
ten Regelungen des Liechtensteiner Versicherungsaufsichts-
gesetzes. (nn)

jedoch durch den Einsatz vermégens-
verwaltender Produkte im Rahmen
einer Fondspolice auf jeden Fall.

Mischen possible.

Trotz integriertem Vermégensmanage-
ment bei VW-Fonds gilt auch im Rah-
men von Fondspolicen die Maxime:
«Lege nicht alle Eier in einen Korb”!
Denn niemand kann vorhersehen,
wann Extremszenarien an den Finanz-
markten auftreten, und es wird keinen
Manager bzw. Fonds geben, der in

zehn von zehn Jahren richtig liegt. Es
missen vielmehr die gefunden wer-
den, die in sieben oder acht von zehn
Jahren richtig liegen und in Abhiangig-
keit der unterschiedlichen Stile ihre
Outperformance zu unterschiedlichen
Zeitpunkten realisieren. Aus diesem
Grund ist es zielfiihrend, die langfristig
guten VV-Fonds zu finden und in einer
Fondspolice zu kombinieren. Die so
geschaffene maximale Streuung des
Kapitals tber Anlageklassen (,Assets”),
Assetmanager (,Képfe”) und Anlage-
strategien (,Stile”) hinweg reduziert
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nicht nur Extremrisiken, sondern fiihrt
auch insgesamt mit geringer Schwan-
kungsbreite zu einer stabilen Perfor-
mance. Der Kunde erhdlt durch die
Kombination von VV-Fonds in der
Police eine professionelle und kapital-
marktorientierte Vermdgensanlage mit
dem Anspruch, unabhangig von den
verschiedenen Situationen am Kapital-
markt, richtig positioniert zu sein.

Norbert Neunhoeffer
Geschaftsflihrer AssetStandard GmbH



